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Cyriaque Crosnier Manget

La société Agrosemens (Aix-en-
Provence) a développé depuis huit
ans une activité de production et

- vente de semences potageres

100 % bio et biodynamique a des-
tination des professmnnels et des
particuliers.” .
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CANAL DE CRAU

Gerer l'or hleu

L'eau est une ressource vitale,
tant pour les agriculteurs que
pour la population dans son
ensemble. Le contrat de canal
réunit les différents acteurs,
dont les irrigants, autour du
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Aurosemens = Semencier potagériste 100 % bio, I'entreprise familiale basée
a Aix-en-Provence conjugue avec talent depuis 2002 projet éthique et activité

agronomique.

Le semencier 100 % hio

1] F aire redécouvrir une
agriculture saine, res-
pectuense de l'environ-

nement el participer an mainiien de

la biadiversité végétale'. Voila en
quelques mots résumée la philoso-
phie de 'entreprise de semences
maraichéres bio Agrosemens. Le
parcours de cette société implan-
tée & Aix, qui développe et com-
mercialise des graines potagéres
bio, est avant tout celui d'une his-

toire familiale née 4 I'é16 2002,

"Nous avions le désir de procurer

aux agricultewrs et aux amateurs

des semences potagéres conformes

a leurs attentes", explique Cyriaque

Crosnier Mangeat, fondateur

d'Agrosemens avec son fréve Judi-

caél. Une volonté qui s'est vite
concrétisée.

Les deux fréres sont complémen-

taires dans leurs qualités et com-

pétences ; le premier est agronome.
issu de la recherche et du dévelop-
pement, le second est spécialisé
dans la gestion et les finances. Les
fréres Mangeat voient aussi 4 cette
époque leur vocation correspondre

& un réel besoin de marché : il n'y

avait pas de semencier bio dans la

région et lengowement powr l'agri-

culture biologique nétait pas il y

i ans ce quil est amjourd . Un

constat qui pousse les deux fréres

@ meltre en adéguation la vision

de leurs valeurs avec leur désir

dentreprendre et de se lancer dans
la production de semences.

Le caeur de métier d'Agrosemens

est aujourd'hui la sélection et la

production de graines de semen-
ces maraichéres, aromatiques et
mndnmamanm issues de I'agncu!
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Cyriaque Crosnier Mangeat, dirocteur ot fondatsur d'une enireprise indépendante
etengagée.

Les agriculteurs multiplicateurs de
semences qui travaillent avec
Agrosemens cultivent les variéiés
et les quantités demandées selon
un cahier des charges strict. Ils
sont bien sirs spécialisés, agréés
e1 fedéres par le Gnis (Groupe-
ment national interprofessionnel
des semences et plants).

Une fois récoltées, les semences
sont triées & la station de I'entre-
prise qui élimine les impuretés et
les semences non conformes. Les
semences sont ensuite condition-
nées, du tout petit sachet d'un
gramme jusqu'au kilo, pour étre

ture
Lenlre]mse est la seule & ne pm—
duire que des semences bio dans
le Sud de la France et s'appuie sur
un réseau d'agriculteurs multipli-
cateurs de semences.

*65 % de notre chiffre d'affaires pro-
vient de la commercialisation de
variétés que wous mudtiplions nous-
mémes sur des terres loudes qui

. vont de Cavaillon jusqid Valence

en passant par la Cote d'Or, et que
nous faisons multiplier par des
agriculteurs sous contrar”, détaille
Cyriaque.

Une partie de l'activité commer-
ciale d'Agrosemens est liée aux dé-
légations de vente et accords com-
merciaux gque l'entreprise a
développés. "Nous sommes dans ce
cadre aussi distributeurs de cer-
tains confréres dont la démarche en
bio est intéressante”, commente le
chef d'entreprise. *Chez eux la sé-
lection des cultivars les plus adap-
1és nous permet de proposer certai-
nes variétés anciennes ef techniques
pour coniplémenter notre ganume’.

Véritahle accompagnement
des maraichers

Agrosemens produit ainsi des va-
riétés anciennes et locales "non
standardisées, mais présentant des
caractéres affirmés dans une
gamme diversifiée la plus large pos-
sible, tout en étant accessibles d'un
poiiit de vue financier’, argumente.

Cyriague.
Dans ce travail de sélection gy
participe au maintien de la biodi-
versité végétale, les crittres recher-
chés sont avant tout la qualité ger-
minative, I'homogénéité des
pcfulatinnt de graines et la quali-
gique.
La gamme rustique et technigue
d'Agrosemens s'adresse d'abord
aux professionnels et se présente
sous forme de catalogue édité tous
les deux ans.
A ce jour, plus de 2 000 variétés
onl €1¢ tavaillées chez Agrose-
mens dont le travail de semencier
restreint forcément la gamme.
"Nous produisions au début les va-
riété classiques, pour couvrir
aujourd'hiti les demandes sur les
varigtés anciennes, les semences de
population et les semences hybrides
certifiées bio”, analyse Cyriaque.
Une des parnculanles d'Agrose-
mens est de ne proposer aucune
semence non traitée.
"Rendre. a biodiversité disponible
aux maraichers.” Clest sur ce sché-
ma que l'entreprise a biti sa
gamme depuis 2002. "Nous pou-
vons produire awjourd'hui, en
aubergine par exemple, des variétés
les plus exotigues aux varigtés les
plus techniques issues de géné-
tiguies récentes répondant a diffé-
rentes contraintes.”
Et outre des exigences en matiére
d'adaptation et de qualité, les de-
mandl;mnl trés diverses. 'Pour le
potimarron, les agriculteurs qui
vendent en paniers souhaiteront
disposer de courges de petit calibre,
;ar!dls que les producteurs de sala-

variétés natu-
rellement résistantes au mildiou
contme la laitue Pierre Bénite®,
observe Cyriaque,

Le marché est porteur et le poten-
tiel de développement d'Agrose-
mens est important, "dans la mesu-
re onl nous pouvons adapter des
vaniétés de tomates, de poivrons, de
melons ou d'aubergines aux con-
traintes des maraichers biologistes
en fonction de leurs marchés®, re-
connait le dirigeant. Qu'ils soient
en Amap, en jardins de Cocagne,
en vente directe, en cueillette & la
ferme, en marché de gros ou sur

des marchés dlexport, Tentreprise

familiale s'efforce justement de
leur smettre le maximum de
technicité et de conseils,
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Si 80 % du chiffre d'affaires de
l'entreprise provient de 'a
dédiée aux agriculteurs pr o[cs-
sionnels, Agrosemens est aussi &
I'écoute des attentes et des re-
marques de ses clients jusque dans
les jardins des particuliers.

Depuis 2004 une gamme spéci-
fique, La Semence Bio, distribuée
dans 400 magasins bio en France
est dévolue aux particuliers. "Les
caractéristigues de prix; de disponis
bilité er d'énergie germinative de
cette offre sont travaillées de la
méme fagon que les variétés desti-
nées aux maraichers profession-
nels.” Les graines potagéres de
cette seconde gamme seront bien-

- 16t commercialisées sur iin site

internet A limage de celui lancé &
l'automne dernier, dédié lui aux
professionnels.

Aujourd'hui l‘expon'lat‘une com-

au rythme

des saisons

Le Département du Gers s ‘attaque &
une directive européenne qui autorse
mmmwmmaw

lofe gras, je préfére sans OGM, per-
sonnediement.

L'auca resista

Ben Iéu, benléu que lo podrem legir

5US fels eﬁquelas daquela meravilha

ben cara : Fllp d' dau Gers,

noiriment especiau ais 0GM”. Lo meu

o¢ lavanda d'Annot que me congosta

|ant de I'auba a l'error, sara "Méu
d'lndicacien

garan-
m mm unicament sus gmel'r
cament modificada: Fau s'avisar

qu'au siécle vint un, ja
premiers camps d\ll planumws
0GM s'es escampilhat un pauc d'en
pertot dins la natura, Au nostre lei
frent dos vents de s'en son
encargats sens probléma. E coma
embarrar aquelei polens 7 Sembia pas
msswhh.aﬂh Un solet mean, es de
pas semenar sei granetas, Solament
fa un brave mumen‘l que t'en meton
d'en pertot, que |'Union lo
Es pas complicat ; d'en

permesse.
premier leis \sson pec rason de
sequretal, puéi eis engravatats.

S que venon te regalar de

presents, & comvidar leis elegits dins
lennmrsr&mums‘whhrm
"aqueleis o

posante
du semencier bio (7 % du CA) et la
croissance annuelle des résultats
sur lé marché francais est d'envi-
ron 20 %.
Portés depuis la création de leur
entreprise par la croissance de la
bio, les fréres Mangeat entendent
néanmoins "conserver leur appro-
che de marché en restant attachés &
la dimension humaine de leur dé-
marc)
Depuis 2004, en paralléle de leur
métier de semencier ils ont
dailleurs entrepris une activité de
sélection conservatrice en étant
partenaire d'un programme trans-
national (Urgenci) visant 4 réintro-
duire des variétés de légumes
oubliées.
Chez Agrosemens, les projets ne
manguent pas. Avec la poursuite
développement de ses gammes
et le travail sur la qualité germina-
tive de l'ensemble de ses semen-
ces, l'entreprise souhaite pouvoir
prochainement disposer d'une
parcelle de démonstration. Cette
plate-forme d'essais pourra per-
mettre aux techniciens et aux agri-
culteurs, sur le site d'Aix-en-Pro-
vence, de juger l'intérét de ses
variétés et de mesurer l'engage-
ment d'Agrosemens en faveur de la
biodiversité.

ED.

modificats son fin finala pas grand

- Nia qu'an Iu tica man
aisat, lo gaubfde s'entrevar d'en pes-
fot, & qu'a la fota fin, fan que, se com-
prenem pas manco perque, leis 0GM
tant nborrlts devenon narmﬂs dins
nostrei camps. Es coma agud que
despudi lo mes de julhet passaz, la
Comission Europenca autorisa la
crompa sus lo mercat internacionau
de noiridura ambeé de gros blat ais
OGM. Alor quand una collectivitat
coma lo Despartament dau Gers se
dreissa de contra, fau saludar lniciat-
desembre

se ﬂBMﬂE"ﬂ “opausat a tot 3553[ de
cult

ambé d'organismes
. Es dich. Es -

pas per aquo que leis amators de
bideversitat, de méu ﬂeleige dhu-
©as pddon dormir sus sei doas aurel-
has, mai ja es qmnm ren de dire
qu'una populacien es de conre.
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